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Parceiras mato-grossenses

Entre os dias 11 a 13 de novembro, a AmpeBr integrou uma misséo técnica ao estado do Mato Grosso. A viagem teve como
objetivo conhecer a regido e verificar de perto desde o plantio e cultivo do algodao até o processo de venda do produto, na tentativa
de alavancar possiveis negocios e parcerias futuras para empresas da regiao e associados da AmpeBr. Confira a programagao e

0s resultados da misséo. :
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{SERVICOS}

PALESTRAS SEBRAE

Com o objetivo de informar e esclarecer, a Am-
peBr juntamente com o Sebrae/SC promove
palestras gratuitas para seus associados.

MISSOES

Através do Sebrae/APL sdo organizadas
missdes para feiras e eventos nacionais e
internacionais como Senac Moda, Fit, Fe-
natec, entre outros.

IMPRENSA

Divulgacao para os veiculos de comunica-
cao das acdes desenvolvidas pela AmpeBr
e repasse de informagdes adicionais sobre
marketing, publicidade e propaganda.

ESTUDIO FASHION

Através do Centro de Pesquisa e Desen-
volvimento de Moda (CPDM) a AmpeBr
presta servicos na drea de estilismo, gra-
duacéo, encaixe, risco, pega piloto e de-
senvolvimento de colegdes.

CONSORCIO DE EXPORTACAO
Assessorar as micro e pequenas empre-
sas associadas no processo de exporta-
Gao e importagao, para que tenham con-
digbes de trabalhar efetivamente com o
mercado externo.

PRONEGOCIO

Rodada de negdcios em diversos seg-
mentos com a captacgdo de novos clientes
e a reposicéo de produtos para grandes
redes de lojas de todo o pais.

ASSESSORIA JURIDICA

Com escritério de advocacia para auxiliar
nas questdes juridicas, cobrangas, ques-
tGes trabalhistas em diversos setores.

JORNAL DA AMPE

Jornal mensal produzido pela Ampe-
Br que traz noticias e informacdes das
acdes promovidas pela Associagao, re-
cados, dicas, beneficios, servigos de uti-
lidade aos associados.
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DIRETORIA EXECUTIVA

Presidente: Ademir José Jorge
Vice-presidente: Mauro Schoening

1° Secretario: Iraja Trindade

2° Secretario: losmir Emerim Alves
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2° Tesoureiro: Aparecida Leite

Diretor da Pronta Entrega: Luiz C. Rosin
Diretor da Industria e Marketing:

André Gabriel Da Silva
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COLUNA JURIDICA

Possibilidade do pagamento
em dobro de valor cobrado
indevidamente

O fluxo financeiro, tanto de contas a pagar quanto de contas a rece-
ber, é rotina comum de empresas. Desta feita, aborda-se nesta coluna,
um pouco sobre o cuidado que a empresa deve ter para que nao abuse
do seu direito de cobrar, principalmente no tocante a cobrar divida ja
paga ou incabivel. Alias, o sentido inverso também é valido, vale re-
lembrar, que em diversas oportunidades 0 que ocorre € que a empresa
vem a ser cobrada por uma divida ja paga ou incabivel, sendo, portan-
to, informacao determinante em qualquer via que a empresa venha a
figurar. Recentemente, em um caso em que um banco cobrava de uma
empresa valores concernentes a juros superiores ao que constava na
cédula bancaria pactuada entre ambos através de uma agdo monitéria
(espécie de acao de cobrancga), o STJ — Superior Tribunal de Justica —
proferiu decisao (RESP n. 1877292) fixando que na prépria peticédo de
defensiva (chamada Embargos Monitorios) a empresa poderia exigir o
pagamento do banco do valor em dobro ao montante a que tenha sido
cobrado indevidamente, em conformidade com o previsto no art. 940 do
Codigo Civil, que dispde que “aquele que demandar por divida ja paga,
no todo ou em parte, sem ressalvar as quantias recebidas ou pedir mais
do que for devido, ficara obrigado a pagar ao devedor, no primeiro caso,
o dobro do que houver cobrado e, no segundo, o equivalente do que
dele exigir, salvo se houver prescricao”. Ainda neste caso, ponto impor-
tante da decisdo a se observar € a facilidade fixada pelo STJ, vez que,
a empresa Nao necessitou ajuizar demanda apartada e secundaria para
se ver indenizada no valor de dobra, tendo, tao somente realizado em
argumentacao na defesa e deferido seu direito de assim requerer. Dessa
forma, conclui-se que a facilitagdo do uso desse tido como ponto de
importancia para a mais escorreita observancia das empresas ao cobrar

valores de clientes.

(*Fonte: STJ — Recurso Especial n. 1.877.292: https://processo.stj.jus.
br/processo/revista/documento/mediado/?componente=ITA&sequen-
cial=1995357&num_registro=202001294166&data=20201026&forma-
to=PDF )

FIQUE POR DENTRO
A AmpeBr sempre busca divulgar novidades legais e legislativas aos
seus associados e fica a disposigao para esclarecimentos nos contatos

de atendimento da associacao.



Empresas que fazem
parte da entidade ja
podem usufruir dos
beneficios

Com o objetivo de disponibilizar mais
um beneficio em prol de seus associa-
dos, a Associagao das Micro e Pequenas
Empresas de Brusque e Regiao (AmpeBr)
langou no final do més de setembro o seu
Clube de Vantagens. Voltado exclusiva-
mente as empresas que integram a enti-
dade, o Clube ja esta em funcionamento
com diversas estabelecimentos parceiros
e associados cadastrados, proporcio-
nando descontos aos associados da
AmpeBr, seus colaboradores e familiares.

Através de um aplicativo proéprio,
disponivel para download em lojas de
aplicativos para smartphones, o Clube
de Vantagens tem um sistema préatico e
rapido, totalmente seguro, facil de utilizar,
de forma interativa e on-line. “Para a Am-
peBr é uma grande honra poder oferecer
mais esse servico diferenciado para seus
associados, pois a entidade sempre se
preocupa em trazer novidades em prol
daqueles que integram a associagao. E
esse servigco, como tantos outros dispo-
nibilizados pela AmpeBr s6 fortalecem
ainda mais as micro e pequenas empre-
sas da nossa regiao”, comenta o presi-
dente da entidade, Ademir José Jorge.

Desta forma, por meio do Clube de
Vantagens, os associados poderao eco-
nomizar, realizar network e promover seu
negoécio por meio da oferta de descon-
tos. “Em contrapartida, ele ira aumentar
o seu faturamento e visibilidade, através
da divulgacao da plataforma”, acrescenta
também a diretora da entidade, Ana Ca-
rolina Aimeida Girardi.

ACESSO

Para os associados da AmpeBr que
desejam participar do Clube de Vantagens,
seja para garantir descontos como tam-
bém para oferecé-los, € necessario entrar
em contato com a AmpeBr, por meio do
(47) 3351-3811 ou pelo e-mail cbv@am-
pebrusgue.com.br . Apds a autorizagéo da
entidade, basta a empresa baixar o aplica-

O Clube de Vantagens tem um sistema pratico e rapido, totalmente seguro, facil de utilizar, de forma interativa e on-line

Clube de Vantagens da
AmpeBr ja esta disponivel
aos associados

tivo. Além disso, a AmpeBr contratou dois
vendedores externos para realizar o traba-
lho de intermediagéo entre as empresas
que desejam participar do Clube.

Qutro ponto destacado pela diretora
da entidade é em relacao as opgdes de
estabelecimentos parceiros, cadastrados
pelo Clube, que sao de diversos segmen-
tos, como restaurantes, supermercados,
postos de gasolina, lanchonetes, lojas,
saldes de beleza, barbearias, padarias,
farmécias, entre outras. “Estamos bus-
cando esses estabelecimentos parceiros
em localizagbes diferentes, em diversos
bairros da nossa cidade, para facilitar o
acesso aos associados, seja proximo
de sua casa ou de sua empresa. Entao
queremos atingir um grande numero de
empresas, tudo para proporcionar ao
associado uma maior forma de acesso”,
acrescenta Ana Carolina.

Por fim, ela destaca a importancia

do Clube de Vantagens que marca os
30 anos da entidade e é uma forma de
presentear todos 0s que integram a as-
sociagao. “A AmpeBr tem se dedicado
bastante a esse projeto, com o objetivo

SERVICO

Clube de Vantagens da AmpeBr

também de aprimora-lo e torna-lo mais
pratico e de facil acesso ao seu associa-
do. Esperamos que realmente os asso-
ciados e seus familiares e colaboradores
possam usufruir’, completa.

Exclusivo aos associados da entidade

Descontos em diversos estabelecimentos parceiros
Para participar ou obter mais informagdes: (47) 3351-3811
ou pelo e-mail cbv@ampebrusque.com.br

Telefone: 47 3355.3141
WhatsApp: 47 9200.5363
comercial@hirlogs.com.br
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O coordenador do Nucleo da ABVTEX da entidade, Luiz Henrique Eccel e o diretor da AmpeBr, Aderbal Montibeller representaram a AmpeBr ao longo da viagem

AmpeBr participa de missao
técnica ao Mato Grosso

Objetivo foi conhecer produtoras de algodao e realizar possiveis futuras parcerias

Entre os dias 11 a 13 de novembro,
a Associacao das Micro e Pequenas
Empresas de Brusque e Regido (Am-
peBr) integrou uma missao técnica ao
estado do Mato Grosso. Na oportu-
nidade o diretor da AmpeBr, Aderbal
Montibeller e o coordenador do Nucleo
da ABVTEX da entidade, Luiz Henrique
Eccel representaram a associagao ao
longo da viagem, que teve como objeti-
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vo conhecer a regiao e verificar de per-
to desde o plantio e cultivo do algodao
até o processo de venda do produto,
na tentativa de alavancar possiveis ne-
gocios e parcerias futuras para empre-
sas da regiao e associados da AmpeBr.

Na programacao o grupo realizou
diversas visitas técnicas a empresas
locais e produtoras das cidades de
Lucas do Rio Verde e Sorriso, consi-
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deradas um dos polos do agronegdcio
do pais, com o intuito de aproximar o
produtor do comprador téxtil. “Esse
trabalho de pesquisa € em busca de
matéria-prima é essencial, para que
no futuro nao falte, j& que o algodao
foi um dos produtos que recentemen-
te esteve escasso. Essa misséo sera
colocada a disposicao aos Nossos as-
sociados e a toda a classe empresarial

)

DETRICK

@ DETRICK.COM.BR
Q) (a7) 3354-2959

para que possamos garantir a forca do
setor téxtil da nossa regiao”, ressalta
o presidente da AmpeBr, Ademir José
Jorge.

VISITAS

Na quarta-feira, 11 de novembro, o
grupo participou de uma reuniao com
representantes do Grupo Mano Julio,
na cidade de Lucas do Rio Verde. Em

Dckinha

confato@dekinka.com.br

(¢7) 335¢ 0214




A aproximacdo com os produtores mato-grossenses trouxe a possibilidades de futuras parcerias para a
regiao téxtil de Brusque e até de uma futura visita técnica dos produtores a nossa regiao

seguida foi realizada uma visita técnica
na sede do grupo, em uma das fazen-
das, localizadas na regidao meédio-nor-
te mato-grossense. Durante a visita o
grupo conheceu todo o processo de
producao do algodao, desde o plantio,
colheita, beneficiamento, despacho e
venda para o mercado nacional e inter-
nacional.

Na quinta-feira, 12, o grupo brus-
quense esteve em outras duas produ-
toras de algodao da cidade de Lucas
do Rio Verde: as algodoeiras Boa Es-
peranga e ONSX, onde também conhe-
Ceu 0 passo a passo de toda a cadeia
produtiva. Além disso, foram realizadas
importantes trocas de experiéncia e in-
formacgdes, em especial sobre o que é
produzido no setor téxtil e de confec-
¢ao de Brusque.

Ja na sexta-feira, 13, Ultimo dia da
missao, foi realizada uma reunidao com
a Cooperativa Cooami, na cidade de
Sorriso, onde o grupo conheceu me-
Ihor o modelo de cooperativismo local,
que tem o foco na gestéo do estoque
das fazendas e venda dos produtos
como algodao, milho e soja.

FORTALECIMENTO

Para o coordenador do Nucleo da
ABVTEX da AmpeBr, a missao foi muito
produtiva a medida que permitiu a troca
de conhecimento e experiéncias entre
0s produtores de algodao e os empre-
sarios da regiao de Brusque. “Fizemos
contato com diversos produtores de
algodao na regido, onde conhecemos
e entendemos todo o processo, des-
de a colheita até a venda da pluma, as
complexidades da cadeia produtora e
principalmente as dificuldades que eles
encontram nesse processo. Da mesma
forma, foi possivel mostrar aos produto-
res de algodao um pouco da nossa re-
alidade da cadeia téxtil, nossas dificul-
dades, Nossos processos e produtos.
Com isso foi realizado o convite para
que 0s produtores mato-grossenses
venham até a regiao de Brusque para
conhecer de perto a nossa cadeia pro-
dutiva téxtil, desde a chegada da pluma
até o produto final que € entregue para
os clientes finais, bem como nossa enti-
dade e a Pronegdcio”, comentou Eccel.

Assim como ele o diretor da Ampe-
Br, Aderbal Montibeller também enal-

teceu a importancia da missdo, que
devera render bons resultados. “Sem
duvida foi muita produtiva essa aproxi-
macao entre essas duas pontas impor-
tantes da cadeia téxtil do nosso pais,
que entenderam de forma mutua os

{ JORNAL AMPE } _

processos produtivos e as dificuldades
de cada segmento. Com certeza tere-
mos muitos frutos colhidos com essa
aproximacao e resultados significativos
a médio prazo para a regiao de Brus-
que”, completou.

O grupo brusquense esteve em algumas produtoras de algodao da regiao, onde
conheceram e entenderam todo o processo, desde a colheita até a venda da pluma
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Artémio Copetti (centro) e Delia Pittol Copetti (direita), do Grupo Pittol estiveram na mini rodada da AmpeBr para antecipar os pedidos de inverno para a rede de lojas

AmpeBr promove mini
rodada de negocios

Evento foi realizado
com protocolos de

seguranca contra a
Covid-19

Como forma de oportunizar a lojistas
de algumas redes de lojas, de diversas
regides do pais, a compra antecipada de
produtos da colegéo de Inverno 2021, a
Associacdo das Micro e Pequenas Em-
presas de Brusque e Regidao (AmpeBr) re-
alizou de 30 de novembro a 3 de dezem-
bro mais uma edi¢cao das ‘mini rodadas’
de negdcio.

As negociagdes foram realizadas no
Hotel Monthez, em salas espacosas e re-
servadas, com distanciamento e atendi-
mento individual agendados, além de to-
dos os demais cuidados necessarios de
prevengao a Covid-19, como uso obri-

gatério de mascaras e alcool gel, sendo
uma empresa agendada por vez. Assim,
as empresas compradoras participantes
negociaram com alguns segmentos da
regido pegas da colegao Inverno 2021,
oferecendo ao setor de confeccao de
Brusque a oportunidade de vender seus
produtos.

“A AmpeBr realiza quatro edi¢cdes por

ano de um importante evento de moda,
que ¢ a Pronegdcio. E no més de novem-
bro, tradicionalmente temos a Preview de
Inverno, evento realizado ha alguns anos
e que foi solicitado por muitos compra-
dores, em especial de magazines, para
fazer de forma antecipada os pedidos
dos produtos e terem os estoques em
suas lojas ja no inicio do ano. Infelizmente
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devido a pandemia ndo podemos realizar
0 Preview, mas fizemos esta mini roda-
da, com todos os protocolos de saude,
sendo uma alternativa para as negocia-
¢oes. Sabemos que no evento fisico, pre-
sencial, sempre ha um grande ndmero
de compradores e fabricantes, mas esta
foi a alternativa encontrada e esperamos
que em 2021 possamos retomar a rea-
lizacdo das edigbes presenciais da Pro-
negocio, sempre com O sucesso alcan-
cado”, avalia o presidente da AmpeBr,
Ademir José Jorge.

SEGURANCA E
OPORTUNIDADE

Entre os compradores que estiveram
presentes ao longo dos dias estava o em-
presario Artémio Copetti, do Grupo Pittol,
empresa que participa desde a primei-
ra edicdo da Pronegdcio. O grupo, que
possui 20 lojas com itens de confecgao,
aproveitou a oportunidade para garan-
tir os pedidos para os itens de inverno.
“Para nds é de suma importancia essa
mini rodada, pois hoje esta dificil encon-
trarmos os produtos em um local so,
com seguranga e sem necessidade de
deslocamento. E conseguimos comprar
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as mercadorias que precisavamos para
mantermos as nossas lojas”, comenta.

Segundo ele, o periodo da pande-
mia impactou algumas lojas, entretanto
O grupo conseguiu equilibrar a situagao
€ inaugurou inclusive dois novos estabe-
lecimentos. “Nossas expectativas séo as
melhores para 2021. Esperamos ter boas
vendas agora neste periodo de final de
ano, da mesma forma que acreditamos
ter boas vendas da colegdo de inverno.
Que em breve possamos ter uma vacina
para poder controlar essa situagéo tam-
bém, para que o pais possa retomar, a
passos largos, o seu crescimento e de-
senvolvimento pleno. Agradecemos e pa-
rabenizamos a AmpeBr por sempre nos
ofertar boas oportunidades de negécio”,
pontua.

Delia Pittol Copetti, também do grupo
Pittol destacou a seguranca dos empre-
sarios em poder realizar com tranquilida-
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de a aquisicdo dos produtos para suas
lojas. “E sempre muito bom virmos para
Brusque e desta vez néo foi diferente. Es-
tamos realizando essas mini rodadas em
um local amplo, arejado, com todos os
cuidados e com muita seguranca. Ava-
liamos os precos, a variedade, para po-
demos comprar com calma os produtos.
Estamos com boas expectativas para
2021, confiantes que tudo ira voltar ao
normal”, acrescenta.

Emerson de Oliveira, diretor da em-
presa Junitex, também veio a Brusque
para participar da mini rodada da Ampe-
Br e garantir os produtos de inverno para
suas 15 lojas em Sao Paulo € no Parana.
“A pandemia é algo sério, temos que res-
peitar, mas nao podemos deixar de inves-
tir. Tivemos um inverno fraco em 2020,
mas para 0 proximo ano temos certeza

que sera muito melhor. Por isso viemos
para ca, para antecipar e garantir os pro-

{ JORNAL AMPE }

Denise Veiga
Scheidt do Valle e
Emerson de Oliveira,
da Junitex, também
aproveitaram a
oportunidade
segura oferecida
pela AmpeBr para
fazer negociacoes
antecipadas da
colecéo Inverno
2021

dutos, e creio que estamos no caminho
certo”, comenta.

Segundo ele, poder realizar as nego-
ciagbes dos produtos com seguranca foi
um grande diferencial oportunizado pela
AmpeBr. “Essa mini rodada nos da muita
tranquilidade, pois ndo ha tumulto. Te-
mos todos os cuidados, os agendamen-
tos sao feitos individuais, com poucas
pessoas, 0 que nos da mais confianca e
seguranga em fazermos nosso trabalho
da melhor forma. Agradecemos a Ampe-
Br por todo o trabalho e receptividade e
pela oportunidade de estarmos aqui no-
vamente”, acrescenta.

AQUARELA

CAMISARIA

ﬂ Aquarela Camisaria

aquarelafabrica@gmail.com
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COLUNA DE SAUDE

O Novo Reacionario na Pandemia Moral

Muitas palavras e conceitos vém
sendo customizados ou destituidos
de seu valor semantico original para
atender a interesses especificos, nem
sempre muito éticos. Chamar alguém
de reacionario sempre teve uma co-
notacao pejorativa, e isso nao se alte-
rou essencialmente. A mudanca esta
na intengcao do xingamento.

Esta pandemia tem se prestado,
entre outras coisas, para dar voz
aqueles que sentem prazer em con-
fundir e beneficiam-se em gerar ain-
da mais inseguranga num panorama
ja suficientemente complexo. Nesse
contexto,
discorde de suas posigcdes como re-
acionario € um recurso mediocre de
muitos que nem mesmo conhecem a

rotular qualgquer um que

aplicabilidade deste vocabulo. Por de-
finicdo etmoldgica, reacionario é o in-
dividuo antidemocratico, que se opde
as mudancas politicas ou sociais.
Portanto, ter uma visdo de cos-
tumes conservadora, nao obrigato-
riamente discriminatéria ou tacanha,
nao guarda nenhuma relagao com ser
reacionario. Estamos vivenciando um
ciclo natural de alternancia de concei-
tos predominantes, com alguns valo-
res tradicionais sendo resgatados e
vozes oprimidas se fazendo escutar.
Ao contrério do que se convencionou
rotular, os ditos progressistas tém se
provado muito mais intolerantes e an-
tidemocraticos do que os pseudocon-
servadores, inclusive considerando
como legitimos e justificaveis alguns

estratagemas de censura e cercea-
mento de opiniao.

Resignificar algumas palavras e
expressoes idiomaticas € natural em
linguas vivas e dindmicas como nos-
so belo idioma, herdado da verve
portuguesa. Apenas preocupa-me 0O
oportunismo dos incautos mal inten-
cionados, que buscam ludibriar uma
multidédo de semianalfabetos, que sao
as grandes vitimas de uma doutrina-
cao covarde perpetrada por mais de
uma década, e que aprofundou ainda
mais a ignorancia (do verbo ignorar)
dos mais humildes, construindo uma
conveniente e conivente massa de
manobra ideoldgica, com o mesqui-
nho objetivo de perpetuacao no poder
de uma corja de decrépitos.
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Resumindo, os verdadeiros reacio-
narios sdo justamente os acusadores
fundamentalistas, que apresentam-se
como valorosos revolucionarios, mas
nao passam de grandes cerceadores
das liberdades e opressores de quem
a ousadia e petulancia de a eles se
opor.

Dr. Jonas K. Sebastiany /
Médico do Trabalho
CREMESC: 8.104 / RQE: 103
Diretor-Técnico-Médico
da Rede Clinica Consulmed
Site: www.consulmed.med.br

Entre em contato:
47 3351.3811

e com mais seguranca.

Adquira o seu
certificado digital
na AMPE BRUSQUE

Com ele vocé faz transacdes
online de forma simpes, rapida

mpebrusque.com.br

AmviPE finanville

Certificagdo Digital

BRUSQUE
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ANIVERSARIANTES OUTUBRO

01 MARCOFIL - MARIA LIDIA K.
LUSSOLLI

01 BANANA DOCE - CLAUDIA REGINA
JACOBI

02 DIRECIONAL SISTEMAS - PIERRE
GROTTI

02 MARI & NANI - PAMELA PATRICIA
POIA

02 OLHO D’AGUA - CECILIA F. OLIARI
07 MEIAS ROCCA - ANTONIO
MAFFEZZOLLI

07 OWL - SIRLEII DE F. SCOZ

10 BABY GUT - FRANCISCO

NOVOS ASSOCIADOS

Marri’s

Tecnoseis
Mecanica Paulo Vargas

Thomzen Bureau Criativo

Z Aniversariantes dos meses
de outubro e novembro

MAFFEZZOLI

12 AQUARELA - APARECIDA LEITE
12 BANANA DOCE - ALESSANDRO
14 HIKE AWAY - WALISSON GOMES
23 CHIC BABY - ERENITA ECCHER
24 HOTEL MONTEZ - HYLARIO ZEN
28 ARTE E REQUINTE - DANIELLEC 1.
QUIRINO

29 - GRIPA CONFECGOES - LUIZ
GRIPA

29 - TECEBEM - NIVERT IMHOF
ANIVERSARIANTES NOVEMBRO

01 QUEENSLAND - GUSTAVO SBISSA

01 WILLRICH MALHAS - ANDRE

Balcao de Empregos

Os associados que tiverem interesse em divulgar vagas
de emprego no Jornal da AmpeBr podem entrar em contato
com a Associacao através do telefone: (47) 3351-3811.

KOHLER

VARIEDRDES

WILLRICH

02 LET’S - LETICIA MINELLA

06 CANELA PRETA - LETICIA BARNI
HULBERT

09 STEP - MAURICIO KRIEGER

09 BY SILVIA SHAEFER - PATRICIA
SHAEFER

09 FP CLOTHING - BEATRIZ DA SILVA
TOGNON

15 OLHO D’AGUA - ODIR OLIARI

17 RIKJU CONFECGOES - RICARDO
VARGAS

18 ELLY - CLAUDIO JOSE COMPER

19 ENCANTOS MODAS - BERNADETE

PRO

INVERNO :: 2021

A MAIOR RODADA
DE CONFECCAO
DO BRASIL

A
(53 JANEIRO

:: LOCAL
PAVILHAO DA
FENARRECO

Rua Ge cher
Brusque/SC

SREALIZAGRO::  schPRI0:: FiCOLARORAGAD::

<N
Alee

{

PARA MAIS INFORMAGOES ACESSE AMPEBRUSQUE.COM.BR :: % 47 33513811
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MAESTRI

19 TOALHAS REISTIN - OVIDIO

REICHERT

22 WILLRICH MALHAS - ANDERSON

WILLRICH

23 DEDHAS - ANA MARIA P. PADOAN

25 RIKJU CONFECGOES - JUCELINO

CESAR

(H1W[1

EXCLUSIVO
PARA
LOJISTAS

(® PRONEGOCIO

|
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